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Machen Sie mehr aus
Ihren Investitionen in die
Gesundheitsversorgung

In Anbetracht knapperer Ressourcen missen Gesundheitsdienstleister heutzutage mehr Leistung erbringen.
Innovation ist der einzige Weg, dieses Ziel zu erreichen. Die Geschwindigkeit des technischen Fortschritts birgt
jedoch Herausforderungen. Daher wenden sich viele Gesundheitsdienstleister servicebasierten Lésungen und
Finanzierungsoptionen fir die Medizin zu. Sie erhalten so mit geringerem Ausfallrisiko und groBerer finanzieller
Planbarkeit Zugang zu den neuesten Innovationen fir Diagnose und Therapie.

Mit flexiblen und innovativen Finanzierungsldsungen von Philips Capital unterstiitzen wir Sie dabei, Investitionen
in Ihre Gesundheitsversorgung bestmdéglich auszuschépfen. Gemeinsam kénnen wir eine Gesundheitsversorgung
realisieren, die bessere Behandlungserfolge unterstiitzt, die Patienten- und Mitarbeiterzufriedenheit verbessert und

die Versorgungskosten verringert.

y

Hauptvorteile einer Finanzierung zur

Weiterentwicklung lhrer Gesundheitsversorgung

¢ Immer auf dem aktuellsten Stand — dank der
neuesten Losungen fir die Medizin

¢ Geteiltes finanzielles Risiko fiir mehr Flexibilitat
und bessere Steuerung schwankender
Patientenzahlen

¢ Verbesserte Cashflows und optimierte Total Cost
of Ownership (TCO)

¢ Individuelle Finanzierungsbedingungen
und Zahlungsplane, die sich an den
Patienteneinnahmen orientieren

,In Zeiten begrenzter finanzieller
Ressourcen hilft uns diese
Partnerschaft [mit Philips],
unseren Patienten eine
hochwertige und effiziente

Gesundheitsversorgung zu
bieten .."

Holger Baumann, Geschéftsfiihrer
Kliniken der Stadt KéIn




Herausforderungen von heute und
Realitaten von morgen begegnen

Das umfassende und herstellerunabhéngige Dieses Konzept ist eine Antwort auf die steigende
Partnerschaftskonzept von Philips unterstitzt Sie dabei, Nachfrage nach medizinischen Dienstleistungen und den
Ilhre Geschaftsergebnisse zu optimieren. Die Grundlage steigenden Druck seitens der Regulierungsbehorden,
unserer flexiblen Vertrdage bilden aussagekraftige Qualitat und Behandlungserfolge zu verbessern. Sie
datenbasierte Erkenntnisse und solider finanzieller Rat von erhalten die Mdglichkeit, veraltete medizinische Geréte
den Spezialisten bei Philips Capital, damit Sie fundierte selbst mit begrenzten Investitionsmitteln zu erneuern.
Investitionsentscheidungen treffen kénnen. Wir finanzieren Philips Capital bietet eine echte Partnerschaft, mit der Sie
medizinische Lésungen sowohl von Philips als auch von den Herausforderungen von heute und den Realitaten von
anderen Anbietern. morgen begegnen kdnnen.

Gemeinsame Ziele und Vorteile von Lifecycle Investments fur Ihr Krankenhaus
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Modernisierung Besser planbare Verbesserte betriebliche Partnerschaft mit Philips Wachstum fiir lhr Ubergang zu
veralteter Technologien Cashflows mit geringerem Effizienz hrer klinischen zur gemeinsamen Gestaltung Krankenhaus und wertorientierter
mit medizinischen Geraten Kapitaleinsatz und einer Arbeitsablaufe von Technologien, Ausweitung lhrer Versorgung
der neuesten Generation Senkung der Total Cost of Geschaftsmodellen und Versorgungsmodelle

Ownership (TCO) Lésungen

Ein strukturiertes Konzept fur kontinuierliche Verbesserungen



Finanzierungsmodelle zur
Optimierung der Lifecycle
Investments

Healthcare-Investitionen konnen als hybride Strukturen mit einer
Mischung aus Fremdkapital und Eigenmitteln finanziert werden. Alle
Finanzierungsstrukturen bieten flexible Zahlungslésungen, sodass Sie
Zugang zur neuesten Gesundheitstechnologie erhalten, Ihre betriebliche
Effizienz verbessern und den Wert Ihrer Investition erhéhen konnen.

Nutzungsvertrage fir

Gesundheitstechnologie Mehr Flexibilitat zur Anpassung
Hohe Qualitét bei niedrigen Kosten an zukiinftige Verénderungen
ermdéglicht Zugang zu erschwinglicher

j j j N h Leasing-End.
innovativer Technologie utzungsrecht easing-Ende

Nutzungsrecht fir die neuesten
Philips Losungen, einschlieBlich
Instandhaltung und Dienstleistungen, l
bei gleichzeitiger Schonung liquider

. . . Feste oder gestaffelte Vertragsverlan-
Mittel. Besonders geeignet, wenn Sie e Ze e gerung
die neuesten Technologien und flexible

Zahlungsmaoglichkeiten innerhalb
strikter Budgetgrenzen wiinschen.

Programm fiir Zahlungsaufschub’

Stellen Sie Zahlungen fir einen vereinbarten Zeitraum zurtick und bieten

Sie Patienten dennoch unverzugliche Versorgung. Machen Sie von einer
Zahlungspause Gebrauch, um den Betrieb wieder aufzunehmen oder Geld zur
Finanzierung von Gesundheitstechnologien anzusparen.

Zahl fschub

Installation von

Philips Geréten Zahlungsfrist Monatliche Zahlung

Zahlungsfrist von
bis zu 6 Monaten'

Verlangerte Zahlungsziele
Erwerben Sie Philips Technologie durch Verteilung hoher Anschaffungskosten
ErschlieBung neuer Finanzierungsquellen, tiber die Lebensdauer der Losung

um lhre Patientenversorgung weiterzuent-
wickeln und lhre Einnahmen zu steigern

Eigentumserwerb medizinischer
Losungen und Verteilung der Zahlungen
Uber einen ldngeren Zeitraum, um lI

Cashflows zu verbessern und die Ausgaben
Feste oder gestaffelte R
monatliche Zahlungen

Finanzierung

Eigentumstibergang v U Eets

fr Investitionen in Technik an die
Patienteneinnahmen anzupassen. Halt lhre
Kreditlinien fir andere Zwecke offen.

Zugang zu Philips Lésungen fir die Medizin ohne unmittelbaren Cash-Abfluss

1
Ei@

Neue Philips Gerate Unmittelbar Patienten Cashflow schitzen,
jetzt installieren versorgen und Erlése Zahlungen bis zu
generieren 6 Monate spater

Alle Finanzierungsangebote sind mit dem Programm fir Zahlungsaufschub verfagbar




.Die langfristige Natur unserer
Partnerschaft ermoglicht es unserem
Krankenhaus nicht nur, bei zuklnftigen
Technologiespringen dabei zu sein,
sondern auch eine Vorreiterrolle
einzunehmen. So kénnen wir unseren
Patienten stets diagnostische und
therapeutische Verfahren nach den
neuesten Standards anbieten.”

Markus Mord
Geschaftsfuhrer,
Marienhospital Stuttgart

Flatrate-Modell

Besseres betriebliches und finanzielles Management von
Investitionen in Technologie

Nutzungsrecht fur die neuesten Philips Losungen

und Dienstleistungen mit planbaren Zahlungen in
gleichbleibender Hohe, die alle Kosten wahrend der
Vertragsdauer abdecken. Bietet finanzielle Stabilitat fur
Einrichtungen mit herausfordernden Budgetrestriktionen.

Herkdmmliche Ausgaben

Partnerschaft mit
gleichbleibenden Zahlungen

. Investitionen . Dienstleistungen

Bewahrte Verfahren bei einer Partnerschaft:
Marienhospital Stuttgart

Effizientes Management von Budgetplanung und Betriebskosten zur Weiterentwicklung der Patientenversorgung

GroBte finanzielle Herausforderungen des Marienhospitals
e Krankenhaus unterliegt finanziellen Schwankungen

* Begrenzte Kreditressourcen

¢ Geringe Kosten- und Dienstleistungseffizienz

So haben wir geholfen

Im Rahmen der Partnerschaft haben wir eine flexible und innovative
Finanzierungslésung strukturiert, die Investitionen in medizinische Losungen,
Dienstleitungen, Instandhaltung und Software-Aktualisierungen beinhaltet:

¢ 10-jdhriges Finanzierungsmodell mit mehreren Investitionszyklen bei
gleichbleibenden Zahlungen, die ein bestmogliches Cashflow-Management
ermdglichen

Zahlungsanpassung auf Basis neuer oder aktualisierter technischer
Funktionalitatserweiterungen

Verschiedene Optionen zum Ende der Vertragslaufzeit, z.B. zur Verlangerung
oder Anpassung des Finanzierungsvertrags und zum Erwerb oder zur Rickgabe
medizinischer Gerate

Vorteile der Partnerschaft fiir das Marienhospital
Zugang zur neuesten Gesundheitstechnologie und Senkung der Betriebskosten
Planbares Cash-Management und optimierte Total Cost of Ownership (TCO)

Medizinische Systeme, Software, Gerate, Instandhaltung und Dienstleistungen
in einem Paket

Zahlungen in gleichbleibender Héhe fir die gesamte Philips Losung

,Philips hat die
Finanzierung und
Planung auf 10 Jahre
moglich gemacht.
Das ist wirklich
einzigartig und
innovativ. Fur uns
passt dieses Modell
auch in der Zukunft.

Johann Marx
Geschéftsbereichsleiter
Finanzen und Controlling,
Marienhospital Stuttgart




Mit dieser in der Welt der franzosischen Universitats-
kliniken bisher einmaligen Industriepartnerschaft
positionieren sich die Hospices Civils de Lyon als eine
der fihrenden Einrichtungen fur medizinische Bild-
gebung. Seit 2015 verfigen wir Uber fortschrittlichste

Bildgebungstechnologien, dank derer wir unseren
Patienten hervorragende diagnostische und inter-
ventionelle Versorgungspfade anbieten kénnen .."

Raymond Le Moign
Generaldirektor, Hospices Civils de Lyon, Frankreich

Bewahrte Verfahren bei einer Partnerschaft:
Hospices Civils de Lyon (HCL), Frankreich

Aufbau eines weltweit fiithrenden Kompetenzzentrums fiir diagnostische und
interventionelle Bildgebung zur Verbesserung der Behandlungserfolge

GroBte finanzielle Herausforderungen der HCL

e Erheblicher Investitionsbedarf zur Aktualisierung vorhandener Bildgebungssysteme
und nuklearmedizinischer Technologien

¢ Management der Ausgaben zur Finanzierung von Innovations- und
Forschungsprojekten in diesem groBen Universitatsklinikverbund, der 13 staatliche
Einrichtungen umfasst

So haben wir geholfen

Eine zwolfjahrige strategische Partnerschaft zur Modernisierung der
Bildgebungstechnologien der HCL wurde anhand einer speziellen ; iy
Geschaftsmodellstruktur mit vorgegebenen Bedingungen finanziert, darunter: < By

¢ Herstellerunabhdngiges Beschaffungs- und Austauschprogramm fir Gerate

e Programm zur Service-Verbesserung o ‘ . i
e Instandhaltungs- und Aufristungsdienstleistungen : ' T
e Individuell angepasste Schulungen

Vorteile der Partnerschaft fiir die HCL ,Durch den starken Fokus auf Qualitat, Effizienz und
« Vollstandige Optimierung des Geréateinvestitionsplans; mehr als 70% der Geréte der Kosteneinsparu ngen — Fa ktoren, die letztendlich den
Bildgebungsflotte werden durch die neuesten MRT- und CT-Technologien von Philips Patientenkomfort verbessern UI’]d 50 I\/Iehrwert fUI’

ersetzt.

« Signifikante Verbesserung der betrieblichen Effizienz Patienten schaffen — hat sich PhI|IpS als zuverléssiger
o Starkere finanzielle Performance durch bessere Planbarkeit der Cashflows Anbieter von Medizintechnik erwiesen.”

® Bessere Ausgabenkontrolle und Ertragssteigerung durch Erstellung verlasslicher

Finanzmodelle Umfrage an den Hospices Civils de Lyon

e GroBere finanzielle Unterstitzung flr Forschungsprojekte



Transformative und
zukunftstahige
Modelle, die einen
langfristigen
Mehrwert liefern

Healthcare-as-a-Service-Partner-
schaften wurden entwickelt, um
Sie bei den eng verflochtenen
klinischen, betrieblichen und
finanziellen Herausforderungen 1h
Zu unterstUtzen, vor denen Sie
stehen.

Kooperations-
modell:

Verbesserung
des Betriebs

Diese mehrjahrigen Partner-
schaften basieren auf gemein-

Ergebnisse
samen Zielen, geteiltem Risiko
und beidseitiger Verantwor- 0 PY e
tung. Sie dienen einer Verbes- _ﬁ, -°°
serung von Cash-Management o) Lx

und Geschaftsergebnissen.
Im Mittelpunkt stehen medi-
zinische Losungen, Dienstleis-
tungen und die zugehdrigen
Arbeitsablaufe.

kontinuierliche,
datengesteuerte
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Finanzmodell: planbare
Ausgaben mit flexiblen

Finanzierungsstrukturen,
gekoppeltan KPIs/

Technisches
Management:
Instandhaltung von
Technologie mit
robuster Sicherheit
und Datenschutz
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Klinisches
Management:
fortlaufende
Forderung der
klinischen Aus-
und Weiterbildung
sowie der Versor-
gungsreife
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Finanzierungsmodelle fur
Healthcare-as-a-Service-
Partnerschaften

Pay-per-use-Modelle

Bei Healthcare-as-a-Service-Partnerschaften Gbernehmen wir
einen Teil Ihres betrieblichen Risikos, um lhnen mehr Flexibilitat zu
verschaffen. Schwankende Patientenzahlen lassen sich so besser
handhaben. Ein Teil Ihrer Zahlungen basiert auf der tatsachlichen
Auslastung der Gerate und den Patientenzahlen. Unterhalb
bestimmter Volumen zahlen Sie lediglich eine Mindestrate und
oberhalb einer im Voraus vereinbarten Obergrenze nutzen Sie die
Technologie ohne zusatzliche Kosten.

Ein Teil Ihrer Zahlungen kann auch an Leistungskennzahlen (Key
Performance Indicators, KPIs) und/oder Ergebnisse gekoppelt
werden, um kontinuierliche Verbesserungen und langfristige
Wertschoépfung zu ermdglichen.

X Auslastung
Lieferung/Instal- Ob
lation von Philips ergrenze
Geraten/Lésungen
Basis
Untergrenze

Monatliche Zahlungen im Zeitverlauf



Ihr Finanzierungspartner tur

die Weiterentwicklung lhrer
Gesundheitsversorgung

Welche Innovationen in der gesamten Kette der Gesundheitsvorsorge und
-versorgung Sie auch implementieren mochten — die Experten bei Philips Capi-
tal kdnnen helfen. Unsere flexiblen Finanzierungslésungen ermaglichen Ihnen
den Zugang zu fortschrittlicher Medizintechnik und Dienstleistungen mit einer
individuellen Auswahl aus kostenguinstigen Zahlungsstrukturen.

Als strategischer Partner bei der Finanzierung von Lifecycle Investments kon-
nen wir lhren finanziellen Spielraum erhéhen und Ihr Risiko mindern, um so
Innovationen in lhrem gesamten medizinischen Versorgungsbetrieb zu unter-
stutzen. Wir unterstltzen Sie dabei, selbstbewusste Investitionsentscheidun-
gen zu treffen, damit Sie die Lebensqualitat der Patienten verbessern, Koste
im Gleichgewicht halten und Ihre Ziele erreichen kénnen.




Klicken Sie auf: Philips Capital Financing Services,
um weitere Informationen zu erhalten.

PHILIPS

1 Programm fuir Zahlungsaufschub: Zahlungspause von bis zu 6 Monaten méglich, Bonitat im jeweiligen Einzelfall vorausgesetzt. Angebot fir einen begr

Einschrankungserklarung: Dieser Inhalt ist nur zur allgemeinen Information vorgesehen und versteht sich vorbehaltlich kundenspezifischer Losung
Kundenaussagen lassen sich keine Ergebnisse fiir andere Falle ableiten. Die Ergebnisse konnen abweichen.




