PHILIPS

Finanzierungs-
perspektiven

Kaufen oder Nutzen?

Entscheidungsfindung bei
der Finanzierung von Medizintechnik




Wenn Gesundheitsdienstleister ihre Investitionen in innovative Technologien, medizinische
Gerate und Infrastrukturen verstarken, um eine hochwertige Versorgung bieten zu kénnen,
wollen die Finanzierungsoptionen sorgfaltig abgewogen sein. In einem Umfeld begrenzter
Budgets flr Investitionen kann die Wahl der Finanzierung ftr neue Technologie genauso
wichtig sein wie die Wahl der Technologie selbst.

Faktoren bei der Wahl eines
Finanzierungspartners

Ganz gleich, ob ein Gesundheitsdienstleister den Erwerb oder finanziellen Herausforderungen eines Gesundheitsdienstleisters
die Nutzung seines nachsten MR-Systems, seiner nachsten bestens vertraut und kann so Finanzdienstleistungen fir Philips

Ultraschallflotte oder seiner nachsten Telemedizinlésung aus einer Hand bieten. Die Experten fir Gesundheitstechnologie
finanzieren mochte: Der richtige Finanzierungspartner fur eine und Finanzierung bei Philips Capital haben groBe Erfahrung mit
langfristige Partnerschaft ist von zentraler Bedeutung, um verschiedenen Geschaftsmodellen, Finanzierungsstrukturen und
eine moglichst hohe Nutzung aus der Investition zu ziehen. Zahlungsbedingungen, um den finanziellen Herausforderungen
Philips Capital ist sowohl mit den medizinischen als auch den medizinischer Einrichtungen zu begegnen.

Finanzierung des Kaufs oder Nutzung — welche Option ist besser?

Modelle auf Basis von Verbrauch, Kapazitat oder Nutzung sowie Risikoteilungsmodelle sind heutzutage

gangig unter den Finanzierungsangeboten. Die finanzielle Entscheidung fiir den Erwerb oder die Nutzung von
medizinischen Geraten hangt jedoch flur gewdhnlich von der Finanzierungsstruktur, Kapitalverfugbarkeit und
Geschéftsstrategie des einzelnen Gesundheitsdienstleisters ab. Beide Optionen haben Vor- und Nachteile.




Vor- und Nachteile von Finanzierungs-

optionen fur Kauf oder Nutzung
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Finanzierung von
Medizintechnik auf
Nutzungsbasis, Gber Leasing
oder Healthcare-as-a-Service

Maximieren von Cashflows

Angepasste Finanzierungsvertrage zur
Optimierung von betrieblichen Cashflows und
Budgetanforderungen

Erhalt von Kapitalreserven

Der Kapitaleinsatz flr Investitionen und Anzahlungen
zum Erwerb komplexer Technologien und fur die
Raumvorbereitung wird minimiert

Verwalten und Reduzieren von

Kosten zur Gerateinstandhaltung

Im Nutzungsvertrag geblndelte Wartungs- und
Serviceausgaben sorgen fur planbare Kosten und
Ausfallzeiten

Herstelleriibergreifende Integration von Systemen
Produkte und Lésungen anderer Anbieter kénnen

in die Gesamtfinanzierungsstruktur eingebunden
werden, um Zahlungsplane zu vereinfachen und
Effizienzen zu verbessern

Wettbewerbsfahig bleiben dank einfacher
Aufriistungen und Lebenszyklus-Management
Medizinische Gerate kdnnen nach finf bis acht Jahren mit
einem neuen Vertrag durch Systeme der ndchsten Generation
ersetzt werden; alternativ konnen die bestehenden Gerate
innerhalb laufender Vertrage aufgeristet werden

Eigentumsiibergang fiir die Gerate am

Ende des Nutzungsvertrags

Flexible Optionen zum Laufzeitende des
Finanzierungsvertrags ermoglichen es lhnen, das
Eigentum an den Geraten zu erwerben

Nachhaltigere Gesundheitsversorgung
Uberlassen Sie alle Recycling- und
EntsorgungsmaBnahmen am Ende des
Vertrags dem Finanzierungspartner

Nutzungskosten kénnen die Kosten fiir den

direkten Erwerb lbersteigen

Fortlaufende Leasingraten oder nutzungsbasierte
Zahlungen kénnen die Kosten fur den direkten Erwerb
Ubersteigen, da die Nutzungskosten auf einen langen
Zeitraum verteilt sind. Die Auswahl der passenden Option
zum Laufzeitende kann diesen Nachteil jedoch aufwiegen
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Finanzierung zum Erwerb von
Medizintechnik durch einen Kredit
oder verlangerte Zahlungsziele
durch den Anbieter oder einen
Finanzdienstleister

Reduzierte Kosten fiir Technologien

mit einem langen Lebenszyklus

Nach der vollstandigen Riickzahlung des Kredits
konnen Gerate mit auBergewoéhnlich langer
Lebensdauer weiter genutzt werden

Uneingeschrinkte Méglichkeit zur Anderung
oder Anpassung von Geraten

Gerate konnen ohne externe Genehmigung von
Finanzdienstleistern modifiziert werden

Eigentum = Eigenkapital

Flgen Sie lhrem Eigenkapital einen weiteren
hochwertigen Vermdégenswert hinzu, wenn der
Kredit vollstandig abbezahlt ist

Hohere initiale Kosten
Kreditgeber verlangen gegebenenfalls eine Anzahlung
fur Hi-Tech-Gerate, was die Kapitalreserven verringert

Risiko hoher Reparaturkosten

Méglicherweise fallen fir Gerdte ohne Gewahrleistung
hoherer Instandhaltungskosten an, was sich auf die
Einnahmen auswirken kann

Risiko der Gerateobsoleszenz

Gerate konnen zum Zeitpunkt der vollstandigen Tilgung
des Kredits bereits veraltet sein oder nur noch tber einen
sehr geringen Wiederverkaufswert verfligen




Welche Finanzierungsstrukturen maximieren
den langfristigen Wert von Geraten?

Um in unserer zunehmend auf Hi-Tech ausgerichteten Welt
wettbewerbsfahig zu bleiben und hochwertige Patienten-
versorgung zu bieten, bendtigen Gesundheitsdienstleister
die fortschrittlichste Medizintechnik. Es gibt viele innovative
Finanzierungsstrukturen, die eine groBe Bandbreite an
Beschaffungsproblemen im Gesundheitswesen |6sen: fr
Krankenhauser, die wiederkehrende Gerateaufristungen
bendtigen, Arzte, die lhre Praxen einrichten oder expandieren

Mit strategischen Partnerschaften teilen sich Gerateanbieter und
Gesundheitsdienstleister die Verantwortung fur die Planung und
Verwaltung der komplexen Gesundheitstechnologien basierend

auf aktuellen und zukiinftigen Anforderungen. Ahnlich wie bei
Nutzungsmodellen werden hier Systeme, Gerate, Instandhaltung
und Dienstleistungen in einem flexiblen Paket mit transparenten
Finanzierungsbedingungen kombiniert.

mochten, und auch fur alle Gesundheitsdienstleister mit
eingeschrankter Kapitalverfigbarkeit.

Was Philips finanziert

Philips Healthtech

Medizinische Lésungen, Medizintechnik, Gerate,
IT-Software und -Infrastruktur von Philips, Gerate
anderer Anbieter und vieles mehr

Wie Philips finanziert

Verldangerte
Zahlungsziele
Medizinische Losungen
mit Eigentumserwerb
und Uber einen
langeren Zeitraum
verteilten Zahlungen

Nutzungsvertrage
Nutzungsrecht

fir medizinische
Losungen, einschlieBlich
Instandhaltung und
Dienstleistungen, bei
gleichzeitiger Schonung
liquider Mittel

Flatrate-Modell
Bundelung aller
Kosten wahrend der
Vertragslaufzeit

Professionelle
Dienstleistungen
Integrierte Dienstleistungen
wahrend der Dauer der
Partnerschaft

Modelle

Wie Zahlungen angepasst werden kénnen

Zahlungsaufschub’
Projektbeginn und
-ausfuihrung bis zu

6 Monate friiher;
Zahlungen abgestimmt
auf eingehende Erlése

Gleichbleibende
regelméaBige Zahlungen
Zeitliche Verteilung der
Kosten Ihrer medizintech-
nischen Investitionen auf
gleichbleibende, planbare
Zahlungen

Gestaffelte Zahlungen
Zahlungen im Einklang
mit Ihrem stufenweisen
Implementierungsplan. Sie
zahlen nur den fir jedes
Jahr geplanten Betrag

Pay-per-use-

Finanzierung mit
Risikoteilung in
Healthcare-as-a-
Service-Modellen
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Beratungsleistungen
Beratung zur
Optimierung strategischer
Leistungskennzahlen

Projektfinanzierung
Auf die jeweiligen
Projektanforderungen
zugeschnitten,
einschlieBlich von
Finanzierung fur
Gerate und Software
anderer Anbieter

’ N
_==.I.

Auslastungsabhangige
Zahlungen

Ein Teil der Zahlungen wird mit
vereinbarten Nutzungsparame-
tern verknupft, was die fortlau-
fende Weiterentwicklung Ihrer
Versorgung ermdglicht



Vorteile nutzungsbasierter Finanzierungsmodelle
fur Gesundheitsdienstleister

Flexibel Einfach Nachhaltig

Finanzierungsvertrage beinhalten flexible Da die Gerate dem Anbieter gehoren, Der langfristige Systemwert wird durch nach-
Optionen fur den Lebenszyklus der Gerate, sind die Zahlungen lediglich an die haltige Instandhaltungsprogramme erhoht,
z.B. Aufristungen, Kapazitatsmanagement, Nutzung oder Kennzahlen bezlglich die bereits in die Finanzierungslésungen
vorbeugende Wartung und zusatzliche der Leistungserbringung gekoppelt; integriert werden, einschlieBlich kosteneffizi-
Dienstleistungen, je nach den Anforderun- der Gerateanbieter sorgt auBBerdem fur enter Aufristungen oder Ersatzbeschaffun-
gen der Versorgungsdienstleister und so eine hohe Systemverfligbarkeit in der gen sowie der Inzahlungnahme am Ende der
letztendlich auch zum Vorteil der Patienten. medizinischen Einrichtung. Vertragslaufzeit. Der Lebenszyklus der Gerate

kann so verlangert werden.

Treffen Sie die richtige Finanzierungs-
entscheidung fur den Kauf oder die
Nutzung lhrer Gesundheitstechnologie

Neue Finanzierungsstrukturen und Healthcare-as-a-Service-Modelle bieten im
dynamischen Gesundheitswesen der Gegenwart Flexibilitat, Kosteneffizienzen und
Nachhaltigkeit.

Auslastungsabhangige Finanzierungsstrukturen erfordern eine andere Art der Partner-
schaft zwischen den Gesundheits- und Finanzierungsdienstleistern. Philips Capital ist
ein strategischer Partner mit umfassender Fachkenntnis sowohl im Bereich der Medi-
zintechnik als auch im Bereich hochwertiger Finanzierungsstrategien, um lhnen neue
Wege zur Weiterentwicklung lhrer Gesundheitsversorgung zu eroffnen.




Klicken Sie auf: Philips Capital financing services,
um weitere Informationen zu erhalten.

PHILIPS

1 Programm flr Zahlungsaufschub: Zahlungspause von bis zu 6 Monaten méglich, Bonitat im jeweiligen Einzelfall vorausgesetzt. Angebot fiir einen
begrenzten Zeitraum giiltig, Anderungen vorbehalten.

Einschrankungserklarung: Dieser Inhalt ist nur zur allgemeinen Information vorgesehen und versteht sich vorbehaltlich kundenspezifischer Lésungen
sowie Vertrags- und Kapitalgebergenehmigung.



